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FORD TRANSIT CENTER MUNCHENSTEIN

PARTNER FUR INDIVIDUELLE
FLOTTENLOSUNGEN

ALLES AUS EINER HAND: DAS FORD TRANSIT CENTER DER EMIL FREY MUNCHENSTEIN BIETET RUNDUMLOSUNGEN FUR
GEWERBLICHE KUNDEN. ZUM EINEN DECKT DIE VIELSEITIGE TRANSIT-REIHE FAST ALLE TRANSPORTBEDURFNISSE AB.
ANDERERSEITS VERFUGT DAS CENTER MIT DEM FLOTTENSPEZIALISTEN MF FLEETMANAGEMENT AG UBER EINEN PARTNER,
DER SICH AUF WUNSCH VON A BIS Z UM DEN FUHRPARK DER UNTERNEHMEN KUMMERT.

Zwei Modelle des Ford Transit gibt es auch als Plug-in-Hybrid und Mild-Hybrid.

inchenstein. Der Ford Transit ist Kult. Seit 1965 auf

dem Markt, ist er der meistverkaufte Kleintransporter

der letzten 40 Jahre. Uber sieben Millionen Kiufer

konnen sich nicht irren! Seine Vielseitigkeit ist Teil
des Erfolgs: Der Alleskdnner ist bis heute durch alle Generationen
als Kastenwagen, Pritschenwagen und Kleinbus in unterschiedlichen
Versionen erhiltlich.

«Mittlerweile steht der Name 'Transit' fiir ein komplettes Nutzfahrzeug-
programmy, erklart Ronny Kern, der in der Emil Frey Miinchenstein
fiir die Nutzfahrzeuge verantwortlich ist. Die Modellpalette reicht
vom kompakten Transit Courier iiber den Transit Connect und Tran-
sit Custom bis zum Transit als grosste Baureihe; sein Laderaum
fasst bis zu 15,1 Kubikmeter. Da passen selbst 4,2 Meter lange Trans-
portgiiter rein. Unter der Bezeichnung «Tourneo» sind Modelle auch
als Personentransporter und teils als Familien-Van erhéltlich. «Die
Transit-Reihe ist enorm breit aufgestellt, sodass wir nahezu alle
Transportbediirfnisse abdecken konneny, sagt Ronny Kern. «Zudem
haben wir selbstverstiandlich immer ein offenes Ohr fiir individuelle
Ausbauwiinsche.»
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MF FLEETMANAGEMENT AG

ALS FULL-SERVICE-LEASINGANBIETER

Die Kunden des Ford Transit Center profitieren auch von der Zusammen-
arbeit mit der MF Fleetmanagement AG. Der Leasingspezialist fiir Flot-
ten bietet massgeschneiderte Transport- und Mobilitatslosungen — bis hin
zum Full-Service-Management fiir Unternehmen, die ihren Fuhrpark
nicht selbst managen wollen. Egal, ob Kleinbetrieb oder Grosskonzern.

Der Leistungsumfang kann laut Enrico Schwidder, als Key Account
Manager bei der Emil Frey Miinchenstein fiir das Flottengeschift zu-
standig, so weit gehen, dass der Flottenkunde sich um nichts kiitmmern
muss, ausser die Monatsrechnung zu begleichen: fiir Wartung, Verkehr-
sabgaben, Versicherungen, Reifen, Betankungen usw. Fiir Auslieferung
und Wartung des Fuhrparks arbeitet die MF Fleetmanagement AG je-
weils mit lokalen Markenvertretern zusammen. Der Flottenmarkt ist in
der Schweiz «Big Business». «Zwar gibt es keine offizielle Statistik, der
Flottenanteil bei den Neuwagen-Zulassungen diirfte aber einen Drittel
ausmacheny, sagt Key Account Schwidder. Wahrend sich viele Auto-
kéufer zu einem guten Teil von Emotionen leiten lassen, stehen fiir
Fuhrparkverantwortliche die Kosten pro Kilometer im Vordergrund.



lhre Ansprechpartner: Enrico Schwidder und Ronny Kern (v.l.n.r.)

Ein immer wichtigeres Kriterium sind auch die CO,-Emissionen — nicht
zuletzt aus Imagegriinden. Gerade in dieser Hinsicht sind die Tran-
sit-Modelle von Ford bestens aufgestellt: Das Preis-Leistungs-Verhéltnis
ist sehr gut, und die mehrfach ausgezeichneten EcoBoost-Motoren sind
effizient und umweltfreundlich. Zwei Modelle gibt’s auch als Plug-in-Hy-
brid und Mild-Hybrid.

MF FLEETMANAGEMENT UBERNIMMT

AUF WUNSCH ZOLLFORMALITATEN

Versiert zeigt sich die MF Fleetmanagement AG auch beim Thema «Fir-
menfahrzeuge fiir Grenzgénger», das speziell im Dreildndereck von
Bedeutung ist. Heikel ist, wenn Schweizer Unternehmen ihren in der EU
wohnhaften Mitarbeitenden Firmenfahrzeuge zur uneingeschriankten
privaten Nutzung iiberlassen. Denn just die private Nutzung unterliegt
massiven Einschrankungen. «Verstdsst man gegen die gesetzlichen Vor-
schriften, drohen unangenehme Folgeny, warnt Enrico Schwidder. Das
reiche von der Beschlagnahmung des Fahrzeugs tiber die sofortige Fallig-
keit der Mehrwertsteuer bis hin zu privatrechtlichen Verzeigungen und
Bussen. Unwissenheit schiitzt vor Strafe nicht, und deshalb lohnt es sich,
die komplexen Formalitdten rund um die «Doppelverzollung» einem

Spezialisten zu tiberlassen. Die MF Fleetmanagement AG verfiigt iber das
Know-how, den damit verbundenen «Papierkram» speditiv zu erledi-
gen, und pflegt ein breites Spezialisten-Netzwerk. «Mittlerweile verzollt sie
fiir ihre Flottenkunden jahrlich zwischen 30 und 80 Fahrzeuge in den Lén-
dern Frankreich, Deutschland und Osterreich. Der zeitliche Aufwand des
Kunden beschriankt sich auf rund 20 Minuteny, erklart Enrico Schwid-
der. «Denn die effektive Verzollung muss durch den Lenker selbst an
seinem Wunschzoll vorgenommen werden.» =
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